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Juridiska fakulteten

JAENS53, Affirsforhandlingar, 3 hégskolepoing

Business Negotiations, 3 credits
Avancerad niva / Second Cycle

Faststillande

Kursplanen ar en historisk, aldre version, fastalld av Juridiska fakultetens namnd for
utbildningen pa grund- och avancerad nivd 2015-09-02 och gallde fran och med
2015-09-02 , hostterminen 2015.

Allminna uppgifter

Kursen ar en obligatorisk kurs inom masterprogrammet i European Business Law vid
Juridiska fakulteten. Kursen ar 6ppen for studenter pa program som leder till en
svensk juristexamen med inriktning European Business Law pa avancerad niva. Kursen
ar aven oppen for internationella studenter som deltar i utbytesprogram vid juridiska
fakulteten.

Kursen omfattar 10 veckors deltidsstudier.

Foreldasningar och kursmaterial ar pa engelska.

Huvudomrade Férdjupning

Europeisk handelsratt A1N, Avancerad niva, har endast kurs/er
pa grundniva som férkunskapskrav

Kursens mal

Syftet med kursen ar att ge studenten mojlighet att reflektera éver och jamfora
grundlaggande principer och politik inom europeisk handelsratt, samt att hjadlpa
studenterna att utveckla sina fardigheter i att genomféra och avsluta kommersiella
avtalsférhandlingar.

Kunskap och forstielse
For godkand examination skall studenten

e visa en grundlaggande forstaelse for samspelet mellan CISG, olika nationella
rattssystemen och europeisk avtalsratt inom europeisk handelsratt
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e visa en grundlaggande forstaelse for olika gemensamma eller avvikande juridiska
|6sningar pa de problem inom avtalsratten som uppstar mellan olika europeiska
rattssystem

e visa en grundlaggande forstaelse fér hur avvikelser i avtalssituationer kan
identifieras och forhindras fran ett jamférande europeiskt perspektiv, samt

e identifiera och faststélla de viktigaste momenten i en kommersiell
férhandlingsprocess

Firdighet och formaga
For godkand examination skall studenten

e visa férmaga att bemastra en stor uppsattning rattskallor och prejudikat gallande
handelsavtal

e visa formdga att upptacka likheter och skillnader mellan de olika europeiska
rattssystemen inom omradet for kommersiell avtalsratt

e visa férmaga att utforma och genomféra en lamplig strategi for férhandlingar om
ett handelssavtal

e visa férmdga att anvanda en forhandlingsteori for att genomfora en faktisk
férhandling

Virderingsf6rmaga och forhéllningssitt

Studenten ska arbeta med tvarvetenskapliga metoder tillsammans med studenter fran
andra kulturer och med annat kén. De ska utféra sjalvstandiga utredningar samtidigt
som de tar fullt ansvar for sin kunskapsutveckling. For att bli godkand pa kursen skall
studenten kunna reflektera 6éver och diskutera socialt, juridiskt och etiskt ansvar i
kommersiella sammanhang och basera argument pa dessa reflektioner.

Kursens innehall

| denna kurs studeras kommersiella férhandlingar och avtalsskrivning bade ur ett
teoretiskt och praktiskt perspektiv. Den teoretiska delen baseras pa akademiskt
studium av vissa aspekter av praktiskt férhandlings- och avtalsskrivningsarbete.
Betoningen ligger pa att studera de viktigaste bakomliggande principerna for den roll
som jurister spelar som férhandlare och avtalsskrivare. Studenterna kommer att arbeta
med och utveckla en forstaelse fér gemensamma varderingar som ligger till grund for
avtalsratt. Att forsta dessa varderingar kan goéra det mgjligt fér handlaggare att ta
hansyn till de mal och antaganden som utgoér grundval fér de rattsregler som galler
vid utformandet av avtal.

Den praktiska delen ar inriktad pa férhandlingar inom affarsomradet och ar avsedd att
ge studenterna mojlighet att utveckla sin férhandlingsférmaga. De far ocksa maojlighet
att forsta férhandlingsdynamiken och hur den ar kopplad till méjligheten att na ett
balanserat avtal, samt betydelsen av detta for en varaktig affarsrelation. Parallellt med
detta ska studenterna utarbeta ett avtal som bygger pa en férhandling. Har ligger
betoningen pa fardigheten och férmdgan att pa ett effektivt satt reducera villkoren
fran en forhandling till ett tydligt, funktionellt och verkningsfullt rattsligt instrument.
Foljaktligen erbjuder denna kurs en integrerad behandling av dessa tva
nyckelkompetenser genom att utforska dem gemensamt och i syfte att utveckla en
forstaelse for den praktiska och begreppsmassiga relationen emellan dem.

En betydande del av kursen fokuserar pa de praktiska aspekterna av férhandlingar
och avtalsskrivning. Det innebar att studenterna under kursens gang kommer att
genomfora forhandlingar baserade pa praktiska scenarier.
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Kursens genomférande

Undervisningen ar uppbyggd som en féreldsnings- och seminarieserie med
obligatorisk narvaro. For att bli godkand maste studenten ha en narvaro pa minst 80
% av kursen.

Kursens examination

Kursen examineras genom prestationer och medverkan vid presentationer och
gruppférhandlingar (100% av slutbetyget).

Prov/imoment fér denna kurs finns i en bilaga i slutet av dokumentet.

Betyg

Betygsskalan omfattar betygsgraderna Underkand, Godkand, Icke utan berém
godkand, Med berém godkand.

Betygskriterierna for betyget B utgdr grund for de évriga betygen. Salunda ar
betygskriterierna for betyget BA vad som kravs utover kriterierna for betyget B och
kriterierna for AB vad som kravs utdver de for BA. Vart och ett av betygkriterierna
bestar av en kvalitativ och en kvantitativ komponent. For att erhdlla ett visst betyg
maste kursdeltagarna uppna bade de kvantitativa och de kvalitativa malen.
Betygskriterier tillampas pa samtliga larandemal som ingar i kursplanen. Exempelvis
skulle betyget AB forutsatta att kursdeltagarens examination avspeglat dennas
fullstdndiga beharskning av de larandemal om kunskap och férstaelse, fardighet och
férmaga samt varderingsférmaga och forhallningssatt som anges i kursplanen.
Betygsattningen bygger i huvudsak pa kvalitativa och kvantitativa kriterier. Det
kvantitativa kriteriet avspeglar hur mycket kursdeltagaren tillagnat sig av
kurslitteraturen medan det kvalitativa kriteriet avspeglar hur val kursdeltagaran kan
tilldmpa sin kunskap for att genomféra valstrukturerade kritiska och analytiska
resonemang och satta in dem i ett relevant sammanhang.

B - Grundlaggande férmaga

For att erhdlla betyget B mdste studenten visa god teoretisk och praktisk kunskap om
europeisk handelsratt, samt visa god férmdaga att kritiskt granska de omstandigheter
och situationer dar det finns betydande olikheter inom detta rattsomrade. | detta
ingdr att ha god kunskap om samspelet mellan nationella, europeiska och
internationella instrument som anvands vid forsaljning av varor och tjanster.
Studenten maste visa god kunskap om dessa instrument och om den aktuella,
pagaende diskussionen inom EU om detta omrade. Studenten maste visa god
kunskap om reglerna for tolkning, utarbetande och uppbyggnad av kommersiella
avtal, samt god férmaga att tillampa dessa regler vid utvardering och utformning av
kommersiella avtal. Studenten maste visa god muntlig och skriftlig férhandlings- och
argumentationsteknik, samt god férmaga att géra och skilja mellan juridiska och
kommersiella dvervaganden. Studenten maste visa god férmaga att placera sina
argument eller standpunkter inom relevanta rattsliga instrument och relatera dem till
kommersiella syften.

BA - Avancerad férmaga

For att erhalla betyget BA maste studenten visa mycket god teoretisk och praktisk
kunskap om europeisk handelsratt, samt visa god férmaga att kritiskt granska de
omstandigheter och situationer dar det finns betydande olikheter inom detta
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rattsomrade. | detta ingar att ha god kunskap om samspelet mellan nationella,
europeiska och internationella instrument som anvands vid forsaljning av varor och
tjanster. Studenten maste visa god kunskap om dessa instrument och om den
aktuella, pagaende diskussionen inom EU om detta omrade.

Studenten maste visa mycket god kunskap om reglerna for tolkning, utarbetande och
uppbyggnad av kommersiella avtal, samt god férmdaga att tilldmpa dessa regler vid
utvardering och utformning av kommersiella avtal. Studenten maste visa mycket god
muntlig och skriftlig férhandlings- och argumentationsteknik, samt god férmdga att
godra och skilja mellan juridiska och kommersiella évervdganden. Studenten maste visa
mycket god férmdga att placera sina argument eller standpunkter inom relevanta
rattsliga instrument och relatera dem till kommersiella syften.

AB - Utmarkt férmaga

For att erhdlla betyget AB madste studenten visa utmarkt teoretisk och praktisk
kunskap om europeisk handelsratt, samt visa mycket god férmaga att kritiskt granska
de omstandigheter och situationer dar det finns betydande olikheter inom detta
rattsomrade. | detta ingar att ha mycket god kunskap om samspelet mellan nationella,
europeiska och internationella instrument som anvands vid forsaljning av varor och
tjanster. Studenten maste visa mycket god kunskap om dessa instrument och om den
aktuella, pagdende diskussionen inom EU om detta omrade.

Studenten maste visa mycket god kunskap om reglerna for tolkning, utarbetande och
uppbyggnad av kommersiella avtal, samt god férmdaga att tilldmpa dessa regler vid
utvardering och utformning av kommersiella avtal. Studenten maste visa utmarkt
muntlig och skriftlig férhandlings- och argumentationsteknik, samt mycket god
férmaga att gora och skilja mellan juridiska och kommersiella 6vervaganden.
Studenten maste visa utmarkt férmaga att placera sina argument eller standpunkter
inom relevanta rattsliga instrument och relatera dem till kommersiella syften.

Forkunskapskrav
Studenter som dr antagna till masterutbildningen i European Business Law ar
automatiskt behdriga for kursen.

For studenter som gar pa juristutbildningen med inriktning International Human
Rights Law galler de behdrighetskrav som anges i utbildningsplanen for
juristutbildningen.

For utbytesstudenter galler relevant utbildning omfattande tre ar pa hégskoleniva och
elementar kunskap i folkratt som behorighet.

Ovrigt

Plagiering anses vara ett allvarligt brott inom universitetet och disciplindra atgarder
kommer att vidtas for alla former av oegentligheter i samband med examination.
Foljden kan bli varning eller avstangning fran universitetet under viss tid.
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Prov/moment for kursen JAEN53, Affarsforhandlingar

Galler fran H15

1501 Affarsférhandlingar, 3,0 hp
Betygsskala: Underkand, Godkand, Icke utan berém godkand, Med berém
godkand
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